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	「上得意客には正式発表前に仮予約を受付けること」
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	上得意客「え、あの●●のアップグレード版が出るの？そうか、それはいいなあ。」
	スタッフ「よろしければ仮予約ということで山田様分をキープしておけますがどうされます？」
	上得意客「え、そんなことができるの？じゃあ頼むよ。」
	スタッフ「はい、確かに。それでは正式なご案内が来月中には届くと思いますので、その時に正式なお申し込み手続きをして頂ければ
	上得意客「いや、早めに教えてくれて助かるよ、いつもありがとう。」
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